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Garantiezinssenkung als
Schub fur die bAV

Die Garantiezinssenkung kommt. Wie von der Deutschen Aktuarvereinigung empfohlen, fallt

der garantierte Zins fur Lebensversicherungen von jetzt 0,9, voraussichtlich 2022 auf 0,5

Prozent. Darauf bereitet sich die Branche vor. Der Trend von einer 100-Prozent-Garantie zu

verschiedenen Garantieabstufungen nimmt wahrscheinlich zu. Wird ,Neue Klassik’ Standard?
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Martin Bockelmann,
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Wie wirkt sich die Garantiezinssenkung
auf Privatpersonen aus? Auf die Men-
schen, die jetzt vorsorgen méchten. Auch
oder eben gerade auf junge Menschen
und Berufseinsteiger, die sich erstmals
mit ihrer Rentenliicke beschiftigen? Sie
mochten bestméglich fiir ihr Alter vorsor-
gen. Daftir brauchen sie nicht nur einen
validen aktuellen Uberblick. Sondern
auch verstindliche Informationen, um
fundiert und fur sich selbst sinnvoll ent-
scheiden zu kénnen. Entscheidend ist die
Rendite. Sie ist das konkrete Argument
fiir das eingesetzte Kapital. Auch wenn es
mit der Absenkung des Garantiezins bei
privaten Lebensversicherungen zu Rendi-
teeinbuflen kommt. Die bAV behilt ihre
Hebel. Diese Hebel sind es. die die per-
sonliche Rendite verbessern kénnen — un-
abhéingig von der Garantiezinssenkung.

bAV bleibt attraktiv

Arbeitgeberzuschuss, Steuervorteil und
Sozialversicherungsersparnis machen die
bAV zum Gewinner. Wie sich das auf je-
den Einzelnen und jede Einzelne aus-
wirkt, kann technologisch einfach darge-
stellt werden. Die individuelle Situation
mit Einkommen, bestehender Versor-
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gung, Versorgungsliicke und Auswirkung
bei Renteneintritt werden verstdndlich.
Generell ist es jetzt die Verstédndlichkeit,
die punktet. Alle drei bAV-Hebel werden
automatisch sichtbar und die Rendite da-
mit nachvollziehbar. Wenn auf die per-
sonliche bAV-Berechnung eine valide
Gegentiberstellung mit der privaten Al-
tersvorsorge folgt, hilft das immens — na-
tirlich auch im Vertrieb. Denn Kundin-
nen und Kunden haben die Basis, infor-
miert zu entscheiden. Technologisch ein
Klick.

Neue Produkte kommen

Versicherungsgesellschaften stellen sich
modern, sinnvoll und kostenschonend
auf. Digitalstrategien werden auf den
Weg gebracht und umgesetzt. Dazu ge-

hort immer auch die Abwigung, in den
Umbau eigener Systeme zu investieren
oder Tools, Technologien und Plattfor-
men zu nutzen. Neue Garantiestufen zie-
hen neue Produkte nach sich. Diese miis-
sen erst einmal entwickelt werden. Und
genauso online integriert, vertrieben und
verwaltet werden. Ein weiterer Punkt ist
abzuwigen. Denn der Umbau eigener
Systeme ist allen voran langfristig ein
grofer Kosten- und Zeitfaktor. Insur-
techs, die Schnittstellen an bestehende
Systeme liefern, unterstiitzen Versicherer.
IT-Ressourcen von Seiten Versicherer,
die beispielsweise eine Software-as-a-
Service-(SaaS-)Plattform nutzen, werden
geschont. Denn SaaS-Plattformen decken
IT-Anpassungen, die sich aus einer Ga-
rantiezinssenkung ergeben, automatisch

ab.



Fundiert online beraten

Vermittlerinnen und Vermittler brauchen
den Uberblick uber die Produktvielfalt.
Uber die neuen Produkte und die verinderte
Datenlage aus der Garantiezinssenkung.
Idealerweise so, dass sie nachvollziehbar in
Richtung Kundinnen und Kunden beraten
konnen. Nachvollziehbarkeit setzen Kun-
den immer mehr voraus. Es geht um eine
digitale Beratungsstrecke bis zum Ab-
schluss. Die etwas kompliziertes, wie die
Altersvorsorge, einfach und verstandlich

macht. Arbeitgeber sind verpflichtet, eine
bAV anzubieten. Laut Alterssicherungsbe-
richt 2020 der Bundesregierung lag die Ver-
breitungsquote 2019 bei knapp 54 Prozent.
Ein grofles Marktpotenzial.

Plattformen sind Teil der Digi-
talstrategie

Die Garantiezinssenkung kann ein weite-
rer Impuls sein. Plattformen, die allen Be-
teiligten Nutzen bringen, sind jetzt schon

grofle Treiber in Richtung Digitalisierung.
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Immer mehr Versicherer und Vermittler
nutzen darum Plattformékonomie und de-
ren Effizienz und Skalierung. Menschen,
die in Unternehmen, Versicherungen und
Vertrieben arbeiten, brauchen heute die
Méglichkeit, im Homeoffice zu arbeiten.
Privatpersonen brauchen verlassliche und
sinnvolle Beratung; die bestmégliche Op-
tion fiir sie. Natiirlich mit Online-Ab-
schluss-Moglichkeit. Unabhingige Platt-
formen koénnen das. bAV bekommt einen
Schub durch die Garantiezinssenkung.

Digital ist das eine grofle Chance.
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